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anotace Vyherni akce — upozornéni na psychologicky natlak obchodnik( s cilem prodat svij produkt. Podrobny
pfiklad jedné vyherni akce, ktera skoncila zaplacenim za neuskutecnény obchod zakaznikem.

metodicka poznamka Komentovana prezentace. Umoznéte zakim podélit se o vlastni zkuSenosti.
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FINANCNI TRH

Material €. 2_19
Vyherni akce



» ochodni trik s cilem donutit vas koupit si
dany produkt




Jak to zache?

* na ulici vas oslovi neznamy clovek,
ktery vas zada o nezavazné
vyplneni dotazniku

* po vyplneni, neznamy podekuje a
odchazi s vasimi kontaktnimi udaji



Co dal?

* po urcité dobe vam zavola nezname cislo,
ze |ste vyhrali, ze byl vas dotaznik vybrany
a mate se dostavit v urceny den na urcenée
misto




Dany den a misto

* Na miste pak zjistite, ze nejste sami

 vyhralo vice lidi* a vsichni sedi v
prednaskovem sale

* nasleduje masaz v podobe vychvaleni
produktu, ktery zrovna firma nabizi, napfr.:
— nadobi
— rucniky
— dovolena na Kanarskych ostrovech
— wellness, cokoliv



Co vy nato?

pote, co skoncCi prednaska, vy odolnejsi
chcete odejit

priskocCi vsak pracovnik a rekne vam,
abyste si vybrali cenu z ,klobouku®

vytahnete si cenu v podobe prave
dovolené na Kanarskych ostrovech

termin vam vsak nevyhovuje



Co na to obchodnik?

 okamzitée nabidne jiny termin, ale za presunuti
musite zaplatit

* vy uz jste se natesili, ze budete mit pobyt
zdarma a tak prikyvnete, ze tedy zaplatite

v ten moment mate smlouvu pred sebou a v
ruce prupisku

« dostavate Cas si smlouvu precist — asi 5 minut
a neustale vam do toho skace jeden z
obchodniku



Podepisete

 Doma zjistite, ze na Kanarské ostrovy byste se s
normalni cestovkou dostali o mhoho levneji, nez s
,vyhrou"

* Rozhodnete se ,vyhru® vratit

* Obchodnik vam vsak s usmevem oznami, ze to
samozrejme jde, ale musite zaplatit to, k Cemu
jste se zavazali jako storno poplatek.

* Ve finale tedy doslova date obchodnikovi 17 000, -
za to, ze nepojedete na Kanarské ostrovy




Co ztoho plyne?

« SMLOUVY SI VZDY PECLIVE
PRECTETE!
* VVyhra neni vzdy vyhra.

* Na prezentace jdete s nekym, o kom vite,
Ze se nenecha ,ukecat”

* Pokud vite, ze neumite odolat ,vyhodnym®
nabidkam, na prezentace nechodte.



